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PARTNERSHIP OPPORTUNITIES DATABASE

compilando questo semplice profilo aziendale

potrete avviare una efficace ricerca partner gratuita in 50 paesi

Eurosportello offre alle imprese della Provincia di Ravenna un rinnovato servizio di ricerca partner attraverso la rete Enterprise Europe Network (non sai cos’è la rete Enterprise Europe Network? visiti il nostro sito! http://www.ra.camcom.it/eurosportello/L-impresa-in-europa/enterprise-europe-network). 
Cercate, ad esempio, nuovi distributori o nuovi fornitori all’estero? Cercate invece investitori o produttori? Cercato o offrite una tecnologia? Cercate partner per partecipare a progetti europei di Ricerca?
Compilando il presente modulo, in inglese, in tutte le sue parti, e restituendocelo all’indirizzo simpler@ra.camcom.it, potrete essere inseriti nella banca dati di proposte commerciali o tecnologiche della nostra rete, denominata POD (Partnership Opportunities Database).
Questa banca dati è utilizzata da uffici come il nostro, in più di 60 paesi, per assistere le imprese alla ricerca di partner commerciali, produttivi, finanziari e tecnologici.

Di seguito, vi descriviamo i dettagli operativi di questo servizio di ricerca partner:

1. L’Impresa interessata ad usufruire dei nostri servizi compila il profilo, in inglese, e lo restituisce ai recapiti sopra indicati;

2. I nostri uffici caricano, in forma anonima, il vostro profilo sulla banca dati POD;

3. Il profilo supera una serie di verifiche, atte a controllare forma e contenuti della proposta;

4. Il profilo, validato, è pubblicato sulla banca dati POD per 12 mesi, e promosso in forma anonima in più di 50 paesi, attraverso i punti della rete Enterprise Europe Network;

Nel momento in cui un’impresa straniera, presa visione del vostro profilo (che ribadiamo essere pubblicato non coi vostri contatti ma con quelli del vostro referente Enterprise Europe Network – l’Az. Spec. SIDI Eurosportello), manifestasse il suo interesse a contattarvi, accadrebbe quanto segue:
1. Il collega straniero che riceve la manifestazione di interesse verificherà che l’impresa autrice della stessa sia indicativamente aderente al tipo di partner che voi state cercando (evitando, ad esempio, proposte commerciali di fornitori, quando invece voi siete alla ricerca di clienti);

2. Il collega straniero invierà a noi i contatti dell’impresa autrice della manifestazione d’interesse (recapiti e contatti diretti, accompagnati spesso da una breve presentazione aziendale);

3. Noi, invieremo a voi i contatti dell’impresa interessata;

4. Noi, invieremo al collega straniero i vostri riferimenti, così che il collega li giri all’autore della manifestazione di interessi, completando così lo scambio di contatti tra potenziali partner.

Il procedimento, costituito da più fasi, consente una prima verifica di proposte ed interlocutori, e la scrematura di comunicazioni non pertinenti col servizio proposto.

Alla vostra azienda, per poter procedere gratuitamente con una ricerca partner in più di 60 paesi, è chiesto soltanto di compilare il vostro profilo, allo scopo di poter procedere con quanto sopra descritto.
Per informazioni e chiarimenti:  Andrea Giunchi - tel. 0544/481440 - andrea.giunchi@ra.camcom.it
Paola Saiani – tel 0544/481464 – paola.saiani@ra.camcom.it 

PARTNERSHIP OPPORTUNITIES DATABASE profile

tutti i campi sono obbligatori, e da compilare in lingua inglese

DATI ANAGRAFICI DELL’IMPRESA
	Company

Name:  … 

Address (Road, ZIP code, Town, Province, Country): …

Web address (if applicable): …

E-mail (if applicable): …

Anno di fondazione: …

Fatturato: …

Numero di dipendenti: …

Codice ATECO: …

Certificazioni possedute: …

Percentuale di fatturato export: …

	Contact person

Title, Name, Surname: …

Position in the company: …

Spoken Languages: …

Direct Telephone N°: …

E-mail: …


PROPOSTA COMMERCIALE o TECNOLOGICA
descriva in inglese
senza fare riferimento al vostro nome o ai marchi in vostro possesso, ed utilizzando termini generici ma comprensibili
1. La sua azienda (dimensioni, settore di attività, produzione, certificazioni possedute…) – minimo 500 caratteri, senza l’uso di immagini, link, tabelle, elenchi puntati, grassetto, sottolineature, corsivi.
…
2. Che tipo di interlocutore sta cercando (distributore, produttore attivo in un campo specifico, fornitore di servizi logistici, partner finanziario…),

…
3. In che paesi vuole cercare nuovi partner (Nessun limite di paesi UE, massimo 5 paesi extra UE; si veda di seguito l’elenco dei paesi nei quali la rete è presente:  Paesi UE - Austria; Belgium; Bulgaria; Cyprus; Czech Republic; Denmark; Estonia; Finland; France; Germany; Greece; Hungary; Ireland; Italy; Latvia; Lithuania; Luxembourg; Malta; Netherlands; Poland; Portugal; Romania; Slovakia; Slovenia; Spain; Sweden; United Kingdom; Paesi non UE – Albania; Armenia; Bosnia-Herzegovina; Canada; Chile; China; Croatia; fYRoM; Iceland; India; Israel; Japan; Mexico; Moldova; Montenegro; Norway; Russia; Serbia; South Korea; Switzerland; Tunisia; Turkey; Ukraine; USA).

…
4. I vantaggi che la vostra azienda offre (pregi, peculiarità operative…) – minimo 50 caratteri, senza l’uso di immagini, link, tabelle, elenchi puntati, grassetto, sottolineature, corsivi.
…
5. Che tipo di competenze e caratteristiche cercate nei vostri interlocutori (esperienza, capacità tecnica, portafoglio clienti consolidato…)  – minimo 50 caratteri, senza l’uso di immagini, link, tabelle, elenchi puntati, grassetto, sottolineature, corsivi.
…
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L'Europa alla portata della vostra impresa.
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