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Mixer Compounds

• Produttori di mescole dal 1996

• Materiali esclusivamente per cavi elettrici

• Capacità produttiva: 30.000 tonnellate/anno

• Tecnologia, macchinari e software disegnati in-house

• Forte orientamento all’export (28 paesi, > 40% fatturato)
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Dove esportiamo



Dall’export alla pianificazione
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MERCATI 

STRUMENTI 

CLIENTI

Per strutturare i nostri rapporti con l’estero stiamo 
cercando di acquisire maggiori informazioni su

con l’aiuto delle attività della Camera di 
Commercio di Ravenna
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Attività 2015

SEMINARI

QUESITI

INTERNATIONAL 
TRADE

PROGETTO 
T.E.M.



INTERNATIONAL TRADE
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Novembre 2015

Amministrazione
COMMENTO ALLA NUOVA PRASSI BANCARIA 

INTERNAZIONALE UNIFORME (PBIU) DELLA ICC

Logistica
ALCUNE CRITICITA’  DOGANALI DELLE ESPORTAZIONI 

CON RESA EXW INCOTERMS 2010

Commerciale
DISTRIBUZIONE INTERNAZIONALE NEGLI EAU: 

ACCORDI DA VALUTARE CON PRUDENZA

Marketing
SCHEDA RISCHIO PAESE: CILE



SEMINARI

FARE BUSINESS E TUTELARSI NEI MERCATI INTERNAZIONALI (24/03/2015)

Criteri di selezione dei mercati
Modalità di ingresso
Posizionamento e strategie prezzo/prodotto
Come selezionare un buon distributore e negoziare un buon contratto
Il monitoraggio delle performance di agenti e distributori

INCOTERMS 2010 
Controlli doganali
Dichiarazioni e documenti di accompagnamento

DOCUMENTI PER L’EXPORT (29/10/2015)

Garanzie bancarie
Le tipologie di lettera di credito

AFFRONTARE L’IMP-EXP : IL CREDITO DOCUMENTARIO (30/09/2015)
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QUESITI

ESEMPIO: LOGISTICA

«[...] spediamo ad un cliente indiano dal Porto di Ravenna a Nava Sheva; l’attuale compagnia 
ha spesso dei forti ritardi.

QUALI POTREBBERO ESSERE LE ALTERNATIVE?» 

STATISTICHE DEI PORTI 

ITALIANI

INFORMAZIONI SUGLI 

SPEDIZIONIERI

CONTATTI ASSOCIAZIONE 

SPEDIZIONIERI

INTERROGAZIONE AUTORITA’ 

PORTUALI ITALIANE
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TEMPORARY EXPORT MANAGER
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• Stage di 6 mesi
• Ricerche di mercato (India, Turchia, 

Brasile)

• Attività di marketing (Presentazioni 
aziendali, immagine coordinata)

INPUT OUTPUT

• Attività di matching
• Corsi di formazione
• Supporto, tutoraggio  e visite in 

azienda da Roncucci&Partners

Camera di Commercio Mixer

Al termine dello stage la risorsa è stata inserita in azienda 
come Responsabile Marketing



INTERNAZIONALIZZAZIONE: OBIETTIVO CRESCITA – Ravenna, 16 dicembre 2015

ESEMPIO: Ricerca clienti - INDIA
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GEOLOCALIZZAZIONE DEI DATI



Conclusioni

• Mixer è un’azienda che opera già abitualmente con 
l’estero

• Tuttavia, per operare all’estero oggi è necessario 
passare da iniziative «spot» a relazioni strutturate 
con i clienti

• La Camera di Commercio di Ravenna offre degli 
strumenti che hanno più volte risposto alle nostre 
necessità



Grazie per l’attenzione


