
PM & PARTNERS S.R.L.

PM & PARTNERS è una nuova azienda, altamente tecnologica e innovativa, il cui
obiettivo è introdursi in due settori altamente tecnologici.
Il primo è quello del Molecolar Farming, una nuova area delle biotecnologie che utilizza
le piante per la produzione di vaccini e biofarmaci.
Le piante ed i loro estratti vengono da secoli utilizzati nella medicina tradizionale per il
trattamento delle patologie. Le biotecnologie emergenti rendono possibile un nuovo
utilizzo delle piante, non più solo come fonte di principi attivi, ma come biofabbriche,
utilizzate per la sintesi di farmaci biotecnologici.
Attualmente, il 25% dei principi attivi contenuti nei farmaci è di derivazione vegetale e
sono disponibili sul mercato circa 250 prodotti biotecnologici, alcuni dei quali rientrano tra
i 10 farmaci più venduti al mondo (anticorpi anticancro e per le patologie autoimmuni),
diversi enzimi terapeutici e svariati reagenti commerciali utilizzati per la diagnostica e la
ricerca.
Il secondo è quello della realizzazione di diamanti industriali, ovvero prodotti attraverso
un processo tecnologico. I diamanti sintetici sono ampiamente usati, tra l’altro, in prodotti
abrasivi, strumenti di taglio e lucidatura e in dissipatori di calore.
Le spese inserite in questo progetto si riferiscono alle spese di onorario per la
costituzione della società, PC desktop per la sede e alle spese di consulenza direzionale
necessarie per l’avviamento dell’attività. Le consulenze hanno avuto come oggetto le
attività fondamentali per l’avvio di una nuova azienda: la costruzione di un business plan,
l’individuazione delle principali fonti di finanziamento e l’analisi previsionale dei flussi,
l’allacciamento dei rapporti con alcune banche locali, l’analisi dei competitor e
l’individuazione delle strategie di sviluppo.
La maggior parte delle spese rientra proprio in questa area, in quanto i due settori in cui
PM ha avviato la propria attività presentano importanti barriere all’entrata, dovute all’alto
livello tecnologico richiesto e alle difficoltà commerciali nell’entrare in contatto con i
potenziali clienti.
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Come primo obiettivo, la PM & PARTNERS è stata costituita.
Ha così potuto avviare la propria attività.
Grazie alle consulenze ricevute, l’azienda ha potuto strutturarsi per poter proporre i propri
servizi ai potenziali clienti dei due settori in cui l’azienda vuole operare.
La sede è stata arredata in modo da ospitare incontri B2B di persona, fondamentali in
questo settore.
L’hardware acquistato permette, infine, di gestire le operazioni di un’attività appena
partita.

L'obiettivo a medio termine è raggiungere almeno 2 clienti per ciascun settore, chiudendo
il primo anno di attività con un fatturato di 500.000 Euro.
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