
Slow Net srl

Slow Net è una nuova impresa costituita nel gennaio 2021, fondata da due soci con 
lunga esperienza nel campo della comunicazione aziendale, dello sviluppo web e della 
formazione. la mission dichiarata è quella di aiutare le imprese in questa fase delicata di 
transizione al modello 4.0 in questi modi:
Individuando e riallineando la consapevolezza del valore aziendale verso le proprie 
nicchie di mercato (buyer personas) con l analisi del fabbisogno aziendale;
pianificando e strutturando anche su misura la formazione individuale e del personale;
gestendo e sviluppando strategie di Marketing e di Comunicazione;
fornendo supporto commerciale, potenziamento, assistenza,  formazione e 
affiancamento.
Le spese affrontate nel primo anno di attività riguardano tre tipologie:
a) onorari e spese per la costituzione; c) acquisto di beni strumentali; g) consulenze.
Nelle spese c) sono inseriti i costi per l'acquisto di materiale per ufficio e soprattutto un 
Apple Mac Book alto di gamma, mentre per quanto riguarda le consulenze, oltre a quelle 
di tipo legale per la costituzione della società, è fondamentale la consulenza di Simatica 
srl che copre tutti i campi tipici dell'avvio di una nuova società negli anni 2000 e cioè :
A. Analisi degli obiettivi
B. Analisi del fabbisogno finanziario
C. Emersione dei valori d impresa
D. Affidamento di task e azioni di feedback
E. Valutazione delle esperienze
F. Predisposizione del sistema informativo aziendale
G. Ridefinizione di obiettivi, rischi e opportunità
H. Redazione del business plan



Il primo risultato è la costituzione della società e il successivo acquisto delle attività della 
ditta VGS, (qui non rendicontate perchè considerate beni non nuovi) che era di proprietà 
di uno dei soci.
Il secondo risultato è la realizzazione dei primi corsi per clienti che hanno dato feedback 
positivi.
Il terzo è la predisposizione di un chiaro e fattibile business plan.
Il quarto è la creazione di un sistema informativo in cloud a cui si può accedere da 
qualunque postazione e in mobilità.
Il quinto è l'acquisizione di un portafoglio clienti che ha determinato già commesse per il 
2022.
Infine, valore fondamentale, la crescita di competenze dei due soci amministratori che è 
foriera  di buone prospettive e sostenibilità economica 
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